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Cestitamo za prvi korak pri gradniji svoje svetlej$e prihodnosti. V podjetju
Forever imate nadzor nad tem, kako vas posel napreduje in kaj lahko dosezete.
Razmislite, kaj zelite doseci v naslednjih Sestih mesecih. Nato poglejte obdobje
12 meseceyv in dlje, na primer tri do pet let.

Ce bi imeli 2000 evrov, kako bi jih porabili? Ce bi imeli ve& prostega &asa, kako
bi se odlocili, da bi ga uzivali?

Vase ime Ime vasega sponzorja

Forever ID Kontakt sponzorja

Osebni Cilji

KratkorocCni Dolgorocni y

Dobro premislite, kaj je tisto
za kar ste pripravljeni delati?




Druzinski cilji

Kratkoro¢ni

Dolgorocni

Financni cilji

Kratkorocni

Dolgorocni




V NASI NARAVI JE, DA DELIMO DOBRE STVARI.

A

Najboljsi nacin, da zacnete graditi svoj posel, je, da postanete sami
najboljsa stranka. Ko boste preizkusili prednosti dolo¢enega izdelka, ga
boste z zaupanjem in strastjo priporoc¢ali drugim.

Ob tem si namenite tudi ¢as, da se z Preprosto obrnite se na ljudi, ki jih poznate,
videoposnetki in gradivom seznanite o seznanite se z njihovimi potrebami po
izdelkih, kljuénimi informacijami o sestavinah zdravju in dobrem pocutju in priporocCite

in koristih ter drugimi trznimi orodiji, ki vam izdelke, ki lahko pomagajo pri doseganju
lahko pomagajo, da kupce povezete z izdelki, njihovih ciljev.

ki jim bodo dali najboljSe rezultate. Odli¢en nagin za ohranitev redne stranke
Razvijanje trdne baze strank oziroma je, da jo registrirate kot prednostno stranko
uporabnikov je pomembno za uspesno (Preferred Custumer).

poslovanje. Stevilni vodilni v tem poslu Prednostna stranka je maloprodajna
priporocajo sodelovanje z 20-30 stranka, ki prejme 5-% popust na zvestobo

posamezniki, ki redno naroCajo izdelke. od maloprodajne cene.




VERJAMEM, DA V PODJETJU FOREVER PONUJAMO NAJBOLJSI
NACRT NA SVETU. NAGRAJUJE VAS ZA VASE TRDO DELO IN
ZAVZETOST ZA GRADNJO IN VODENJE LASTNEGA POSLA.

KOT FBO PARTNER JE RESNICNO POMEMBNO, DA STE JASNI, KAJ
ZELITE DOSECI V SVOJEM POSLU FOREVER. BODITE AMBICIOZNI
PRI POSTAVLJANJU CILJEV. OBSTAJAJO TISTI, KI SANJAJO, TISTI,
KI SE SPOPADAJO Z RESNICNOSTJO, IN TISTI, KI SE ODLOCIJO

SVOJE SANJE SPREMENITI V RESNICNOST.

Nacrtovanje je klju€na sestavina uspeha. Vzemite si
Cas za sodelovanje s sponzorjem pri dolo¢aniju ciljev ig
nacrtovanju doseganja ciljev. Zac¢nite zdaj. Nikoli ni bi
bolj primernega ¢asa. Sledite korakom, opisanim na
naslednjih straneh. Uspesni boste!

Zelim vam vse dobro na vasi poti Forever.




RAZUMEVANJE FOREVER CC TOCK

Preko vasega osebnega in ekipnega obsega prometa se zbirajo CC tocke, ki
omogocajo vase napredovanje. Vsak mesec si prizadevajte, da dosezete 4CC
tocke in naucite svojo ekipo, da dela enako.

Ko gradite svoj Forever posel, boste
slisali izraz Case

Credit ali CC tocCke,

Ki se redno uporablja

za opis zahtev za

razlicne dosezke in

spodbude.

CC tocCka je izraz za Foreverjevo notranjo
valuto, ki vam omogoca, da ustvarite
svetovno razsirjen posel, ne da bi skrbeli
za menjalne teCaje in pomaga zagotoviti
enake moznosti za vsakogar ne glede na
to, kje se nahaja, da lahko doseze vse,
kar ponuja podjetje.

priblizno
1CC 160 EUR* brez
vkljuéenega DDV.

(*po veleprodajni ceni)

Pridobivanje 4CC toCke vsak mesec je
pomemben korak pri vasi disciplini gradnje
posla, hkrati je to center Foreverjevega
marketin§kega nacrta. Vsak Forever FBO
partner, ki doseze 4CC toCke v tekoCem
mesecu se smatra, da je AKTIVEN.

Biti Aktiven pa FBO partnerju omogoca:

Sprostitev do celotnega potenciala
zasluzka v trznem nacrtu

Vecji zasluzek z nivojem Assistant
Supervisor, ko ste na zaCetku poti

Zasluzek dodatnih vodstvenih
bonusov

Kvalifikacijo za nagradne programe

Ce svoj posel gradite na 4 CC disciplini in
svojo ekipo naucite delati enako, ne boste le
zagotovili, da boste lahko osebno govorili o
moci izdelkov in razumeli, kako jih priporocati,
ampak vam bodo pomagali tudi pri
oblikovanju moc¢nega in doslednega
poslovanja .



MOJ CILJ:
Temeljni zacetni cilj je
doseganje rednega
mesecnega prometa v
vrednosti 4CC tocCke.

1. UPORABLJAJTE IZDELKE

Postanite lastni najboljSi kupec. Kar uporabljate in v kar verjamete, boste s strastjo in
integriteto priporoc€ali drugim. Z vsakim naroCilom, ki ga oddate, dodajte nov izdelek
za lastno uporabo. Na tak nacin boste lahko preverili celotno paleto izdelkov.

Stevilni najboljsi Forever
partnerji so se

pridruzili Foreverju, ker so
se udelezili kosila z
nekom. Nikoli ne izpustite
priloznosti!

2. PREDSTAVITE IZDELKE PREKO:

+ Dobrodelnosti

+ Predstavitev izdelkov/posla + Mini predstavitev + Osebne strani FLP360
+ Marketinga - lokalnega + sestanek: ena-na-ena + Nege koze
oglaSevanja + Ob jutranji kavi + Klubi
+ Sportain fitnesa + Pogovorov o izdelkih + Telovadnice
+

Facebook, Instagram...
+ Priporocila

Vital5®
Pet najbolj priljubljenih izdelkov v enem paketu, ki

CLEAN 9™
Izbor in program izdelkov za nadzor telesne teze, ki

skupaj zagotavljajo reSitev za napredni vnos
hranilnih snovi na preprost nacin. Za podporo
optimalnega zdravja in dobrega pocutja.

so nacrtovani, da pomagajo pri boljSem videzu in
boljSem pocutju.

3. PRIDOBITE - RAZVIJTE NOVE UPORABNIKE

Razvijte bazo rednih uporabnikov, priblizno 20-30 strank, s katerimi ste redno v
stiku. Naslednjih nekaj strani vam bo pokazalo, kako to naredite.



NAPREDOVANJE NA NASLEDNJO RAVEN

30% popust na vse osebne nakupe
(+**5% BOOST, ce ste 4CC aktivni)

+ 30% profit od maloprodaje (webshop)
(plus 5% BOOST, Ce ste 4CC aktivni)

+ 25% profit od nakupov Preferred Customer
(plus 5% BOOST, e ste 4CC aktivni)

38% popust na vse osebne nakupe
+ 38% profit od maloprodaje (webshop)
+ 33% profit od nakupov Preferred Customer

+ 5% BOOST bonus od vseh Assistant
Supervisorjev, ki niso 4CC Aktivni

+ 3% Vodstveni Bonus

* Stevilke potencialnega zasluzka in moznosti, da se kvalificirate za katero koli spodbudo, se ne smejo $teti za jamstvo ali napoved vasega dejanskega zasluzka, dobiéka ali spodbud. Uspeh s
Forever je le rezultat uspes$nih prodajnih prizadevanj, ki obi¢ajno zahtevajo ve¢ let trdega dela, skrbnosti in vodenja. Vas uspeh bo odvisen od tega, kako uc€inkovito izvajate te lastnosti.
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NAPREDOVANJE NA NASLEDNJO RAVEN

Assistant Manager (75CC v 2 zaporednih mesecih)

w5 —C) Ak

43% popust na osebne nakupe
+ 43% profit od maloprodaje (webshop)

+ 38% profit od nakupov Preferred
Customer

+ 5% BOOST bonus od vseh Assistant
Supervisorjev, ki niso 4CC Aktivni

+ 5-8% Vodstveni Bonus

5% Vodstveni
48% popust na osebne nakupe Bonus

+ 48% profit od maloprodaje (webshop)

+ 43% profit od nakupov
Preferred Customer

+ 5% BOOST bonus od vseh Assistant
Supervisorjev, ki niso 4CC Aktivni

+ 5-13% Vodstveni Bonus

* Stevilke potencialnega zasluzka in moznosti, da se kvalificirate za katero koli spodbudo, se ne smejo $teti za jamstvo ali napoved vasega dejanskega zasluzka, dobiéka ali spodbud. Uspeh s
Forever je le rezultat uspes$nih prodajnih prizadevanj, ki obi¢ajno zahtevajo ve¢ let trdega dela, skrbnosti in vodenja. Vas uspeh bo odvisen od tega, kako ucinkovito izvajate te lastnosti.
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VASIH PRVIH PET KLJUCNIH LJUDI

Razmislite, koga poznate, ki:
+ ima odli¢en pristop in odnos
+ je odprte glave

+ si Zeli veé denarja/éasa 2CC 2CC
i Jali X ihi Novi Assistant Novi Assistant
+ S|_zeI| YeCjO varnost/fleks!bllnost Supervisor Supervisor
ali svoj posel brez tveganja
+ bi si ga zeleli v svoji ekipi
oX AS_SISta':‘t Super\ns_or =10CC tock Novi Assistant Novi Assistant
Temelj za nivo Supervisor Supervisor Supervisor

2CC

Novi Assistant
Supervisor

5 x Supervisor = 125CC tock = Manager

Obicajno 1/5 Supervisorjev

SKUPAJ
10CC

1 Manager = postavljen temelj za Chairman's Bonus

PREDNOSTI NIVOJA MANAGER

+ Svoboda + Denar + Mir

+ Cas + Svoj Sef + Osebni uspeh

+ lzkoristek moznosti + Potovanja + Chairman’s Bonus
+ Osebni razvoj + Forever2Drive + Global Rally

+ Pomoc¢ drugim + Kredit + Eagle Manager
+ Priznanje + Solanje

* Stevilke potencialnega zasluzka in moznosti, da se kvalificirate za katero koli spodbudo, se ne smejo $teti za jamstvo ali napoved vasega dejanskega zasluzka, dobiéka ali spodbud. Uspeh s
Forever je le rezultat uspes$nih prodajnih prizadevanj, ki obi¢ajno zahtevajo ve¢ let trdega dela, skrbnosti in vodenja. Vas uspeh bo odvisen od tega, kako ucinkovito izvajate te lastnosti.
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KORAK DALJE

Soaring Manager
5 Managerjev
Do - €50,000 *letno

Sapphire Manager
9 Managerjev
Do - €100,000 *letno

Diamond Sapphire Manager

17 Managerjev
Do - €167,000 *letno Manager Manager

Diamond Manager
25 Managerjev
€184,000+ *letno

Gem Manager

GEM MANAGER PREDNOSTI

+ Gem Manager Bonus + Cenjen Gem nakit

+ Prilagojena potovanja + Preostali dohodek

* Stevilke potencialnega zasluzka in moznosti, da se kvalificirate za katero koli spodbudo, se ne smejo $teti za jamstvo ali napoved vasega dejanskega zasluzka, dobiéka ali spodbud. Uspeh s
Forever je le rezultat uspes$nih prodajnih prizadevanj, ki obi¢ajno zahtevajo ve¢ let trdega dela, skrbnosti in vodenja. Vas uspeh bo odvisen od tega, kako ucinkovito izvajate te lastnosti.



Ceprav bo veliko ljudi, s katerimi Zelite deliti svoj novi posel, pomislite na ljudi, ki
imajo lastnosti, da bodo uspesni v tem poslu, ki bodo odli¢en dodatek vasi ekipi.
Dolocite pet klju¢nih ljudi, na katere se boste najprej obrnili, da bodo delili vas
novi posel.

ime 1: ime 2:
ime 3: ime 4:
ime 5:

Oglejte si nas
spominski jogger na
strani 15.

Veliko ljudi, s katerimi
se sreCujete v
vsakdanjem zivljenju,
je lahko vas naslednji
(ali prvi!) ¢lan ekipe
superzvezd!

14
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Ta spominski seznam jogger je zelo uporaben nacin, da vas spomin
pozove k novim kontaktom in imenom. Pomaga odpreti um in vas

spodbuditi k razmisljanju o ljudeh, ki jih morda poznate iz svojega Zivljenja.

Na naslednjih dveh straneh zapiSite vse ljudi, s katerimi Zelite deliti posel

Forever.

DRUZINA, PRIJATELJI IN ZNANCI

Vsakdo s katerim pridete v stik ali ga sreCate v druzabnem okolju.

+ Stari starsi + Bratranci in sestriche + Poroceni prijatelji
+ Starsi + Daljni sorodniki + Samski prijatelji
+ Prijatelji starSev + Druzina partnerja + Znanci z rekreakcije
+ Bratje + Prijatelji partnerja + Prijatelji z dopusta
+ Bratovi prijatel;ji + Druzina otrokovega + Znanci iz cerkve
+ Sestre prijatelja + Sosedje sedanijiin
+ Sestrini prijatelji + Stari soSolci pretekli

+ Tete in strici Prijatelji s fakultete

DELO

+ Sodelavci + Trenutni Sef + Stranke

+ Pretekli sodelavci Pretekli Sef Klienti

+ Partnerjevi sodelavci + Drugi zaposleni

KOGA POZNATE, KI

+ Dober v komunikaciji + Uspesen + Navdusujo¢

+ Dober z ljudmi + Samozavesten + Nezadovoljen

+ Priden + Gre rad na okoli + ISCe spremembo
+ Posten + Skrben + Si zelived

+ Zanesljiv + Profesionalen + Med sluzbama

+ Vesel + Odprte glave

+ Zabaven + Pozitiven



POZNATE KOGA NA..

+ Facebooku
+ Instagramu

+ Pinterestu
+ Linkedlnu

+ med stiki v

telefonu

+ email seznamih

POZNATE KOGA Z NASLEDNJIH PODROCLJ...

Rac¢unovodstvo
Akupunkturi
Oglasevanju
Aerobika
Kmetijstvo
Starine
Arhitektura
Vojska
Aromaterapija
Umetnik

Avtor

Pekarni
Bancnistvo
Delo v lokalu
Kozmetic¢arka
Biologinja
Izdelava ¢olnov
Stavba

Mesar

Klicni center
Tesar
Oskrbnik
Gostinska ponudba
Kemik

Varstvo otrok
Kiropraktik
Gradnja
Svetovalec
Kozmetika
Dekorater
Dostava
Zobozdravstvo
Oblikovalec
Dietetik
Doktor

Reja psov
Ciséenje
InStruktor

Kemic¢no Cis€enje
Izobrazevanje
Elektricar

Inzenir

Organizacija dogodkov

Sejmi

Tovarna
Kmetijstvo
Moda

Financ¢ni sektor
Gasilska sluzba
Fitnes
Letalstvo
Cvetlicarna
Pohistvo
Vrtnarjenje
Geologija

Golf

Vlada

Zivila
Frizerstvo

Skrb za zdravje
Zeliscar
Homeopatija
BolniSnica
Hotel
Gospodinja
Image svetovalec
Internet
Tolmacenje
Draguljar
Novinarstvo
Karate
Laboratorij
Urejanje okolice
Jeziki

Perilo

Pravo

Knjiznica
Posta
Management
Marketing

Borilne ves¢ineMassage

Mehanik
Medicina
Varstvo otrok
Novice

Notar

Skrb za starejSe
Prehrana
Optik
Ortodoncija
Osteopatija
Izvajalec
Osebje
Farmacevtska
Psiholog
Fizioterapija
Vodovod
Policija
Tiskanje
Nadzor kakovosti
Radiografija
Receptorka
Rekreacija
Zaposlovanje
Recikliranje
Refleksoterapija
Hlajenje
Restavracija
Maloprodaja
Prodaja
Tajnica
Varnost

Sola smuéanja
Socialno delo

Sport

Borzni posrednik
Student
Supermarket
Kirurg

Geodet

Kroja¢

Davcéne storitve
Voznik taksija
Poucevanje
Tehnologija
Telekomunikacije
Gledalisce
Terapevt

Turizem

Prevoz
Potovalne storitve
Zavarovanje
Tapetnistvo
Prostovoljec
Veterinarska
Spletni razvijalec
Nacrtovalka porok
Varjenje
Ciséenje oken
Pisanje

Jadranje

Joga

Spletne strani
Programer

16
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Navedite vse, za katere menite, da bi jih vas posel zanimal. Ne izpustite
nikogar - vas naslednji Clan ekipe bi lahko bil nekdo, ki ga najman;

pricakujete!
Ime Telefon / kontakt Komentar J
Jaua Novak 01-190-666 pozdirua, Celpe, koewetka




Telefon / kontakt

Komentar

Nekdo, za katerega najmanj pri¢akujete, da se bo pridruzil
vasi ekipi, je lahko vas naslednji Manager.

18
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KDO SO PRVI ZA KATERE SE VESELITE, DA JIM BOSTE PRESTAVILI FOREVER?

Ime
Telefon
Mobitel

Naslov

Poklic
Stan
Starost
Motivacija

Cilj

Lastnosti |:|

Jaua Novak

03 555 £€74

051 99¢ ££€

Mestul frg 2

Ceje

Kozwetilarka
@Doroéen/ Partner Vozi @Ne
2é Otroci| 4 Stari| 2
varnost; denar
svoj posel / D uziva med D uspesna
samozaposlen ljudmi oseba
D ;ggigsnﬂagsee/ba dela z ljudmi samozavest
D nezadovoljstvo ::;I:jc;vno D gzgﬁ: svoj
skrbnost D drugo

Ime
Telefon
Mobitel
Naslov
Poklic
Stan Samski / PoroCen / Partner Vozi Da/Ne
Starost Otroci Stari
Motivacija
Cili
Lastnosti D svoj posel / D uziva med D uspesna
samozaposlen ljudmi oseba
D Odp.r?e glave / D dela z ljudmi D samozavest
pozitivna oseba
D nezadovoljstvo D ;r;);(oavno D g(k)éﬂ: svoj
D skrbnost D drugo

Belezke




Ime
Telefon
Mobitel

Naslov

Poklic
Stan
Starost
Motivacija
Cilj

Lastnosti

Samski / Poro¢en / Partner

Vozi Da/Ne

Otroci

Stari

svoj posel /
samozaposlen

odprte glave /
pozitivna oseba

nezadovoljstvo

skrbnost

oo
oo

uziva med
ljudmi

dela z ljudmi

strokovno
znanje

drugo

o

uspesna
oseba

samozavest

pozna svoj
okoli§

Ime
Telefon
Mobitel

Naslov

Poklic
Stan
Starost
Motivacija
Cilj

Lastnosti

Samski / Poro¢en / Partner

Vozi

Da/ Ne

Otroci

Stari

svoj posel /
samozaposlen

odprte glave /
pozitivha oseba

nezadovoljstvo

skrbnost

HiEIEn
HiEIEn

uziva med
ljudmi

dela z ljudmi

strokovno
znanje

drugo

HiEIn

uspesna
oseba

samozavest

pozna svoj
okoli§

Belezke
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NAREDI:

Nacrtuj predstavitveni
dogodek za Forever posel

KAJ JE PREDSTAVITEV?

+ Odli¢en nacin, da ljudem sporocite, kaj
pocCnete, je ta, da povabite skupino prijateljev,
druzine, kolegov iz sluzbe in sosede v sprosc¢eno
okolje doma.

+ 45- do 60-minutna predstavitev izdelkov in
priloznost.

+ Priloznost, da ljudje preizkusijo in kupijo
izdelek, izvedo ve€ o poslu Forever in morda
nacrtujejo svoj zacetek.

+ Odli¢na priloznost, da se hitro seznanite z
izdelki s pomocjo sponzorja.

KAKO JO NAREDITI:

+ Pri prvi predstavitvi ne pozabite, da ne boste
sami. Vas sponzor bo ob vas skozi celoten del.

+ Nacrtujte dogodek.
+ Ljudje radi prihajajo na domove drugih ljudi.
Priporo€amo dnevni ali ve€erni dogodek.

KAJ POTREBUJES:
+ Predstavitev

+ Ustrezno literaturo za dogodek in po njem.
+ BroSure izdelkov.

+ Paket Start Your Journey in morebitne dodatne
izdelke.

PRIPRAVA:

+ Pred dogodkom si vzemite vsaj 30 minut za
pripravo.

+ Brez otrok ali hisnih ljubljenCkov, Ce je
mogoce.

+ Pripravite vzorce svojih najljubsih izdelkov.
+ Naj bo preprosto pripravljeno.

KAKO POVABITI:

+ Osebno povabite in vprasajte, ali bi vas lahko
podprli na novi poti:

+ Ponovno kontaktirajte 24 ur pred dogodkom,
da potrdite udelezbo

Datum predstavitve:

Datum predstavitve:

ZACETEK PREDSTAVITVE:
+ Zahvalite se vsem za udelezbo.

+ Delite vaso zgodbo.

+ Na preprost nacin skupaj preglejte izdelke in
posel oz.

Priloznost posla Forever.
+ Naj izdelki krozijo med udelezenci.

KONEC PREDSTAVITVE:

+ Ponovno se zahvalite za podporo.

+ Sprejmite in obdelajte prva narodila.
+ Napovejte naslednje sreCanje.

+ Dogovorite se za termin s tistimi, Ki jih zanima
veC o poslu.

+ Dogovorite se za termin s tistimi, ki jih
zanima vec o poslu.

Kdaj bi morali imeti predstavitev?
Sami izberite termin. Ko ste pripavljeni!



CIKEL GRADNJE FOREVER POSLA

Bistvenega pomena sta hitrost in iskanje
novih ljudi — vas posel bo rastel sorazmerno
s hitrostjo, s katero izvajate ta cikel. Za
doseganje svojih ciljev v naslednjih 12
mesecih je kljuénega pomena ustvariti zagon
tako, da delite izdelke in priloznosti s ¢im vec¢
ljudmi. To bo ustvarilo energijo, vznemirjenje
in uspeh, ki si ga zelite

Ce to delate ob redni sluzbi, - vsaj 5
stikov dnevno

Ce delate samo to, - vsaj 10 stikov
dnevno

Datum in lokacija lokalne Predstavitve.

Lokacija

Datum in lokacija dogodka Success Day.

Lokacija

Datum in lokacija drugih treningov/izobrazevan,;.

Lokacija
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Bodi pripravljen.

+ Profil

+ Odlocite se za svoj cil;

+ Katero orodje za iskanje ljudi

Pokilici.
+ Preditite k stvari

Naj bo kratek klic
Bodite navduseni

+ + +

Naj bo preprosto.

Z DRUGIMI DELIMO
‘POVABILO’ IN NE

oy 1 J
uporabiti Razmislite: "Kaj je tisto, kar jih bo PREDSTAVITEV.
+ Nacrtujte svoje besede pritegnilo?"
+ Nasmehnite se + Ne pozabite na cilj
> >
Osebnost/Znagéaj: »OCitno ne vem, ali bo zate ali

V NADALJEVANJU SO
PREPROSTI PRIMERI,
Kl JIH LAHKO
UPORABITE ZA
POVABILO
POTENCIALNE OSEBE,
DA S| OGLEDA NASE
DELO.

->

“Zivjo Samo, Matej
tu, kako si?

Imas trenutek?
Super!”

»Razlog za klic, Samo, je ta, da
sem pravkar zacel s fantasti¢no
priloznostjo, ki privlaci odprte /
samozavestne / uspesne /
skrbne ljudi in takoj sem pomislil
nate.«

Sprozilec:

»Povej mi, Samo, rekel si, da nisi
zadovoljen v sluzbi, je to Se
vedno tako?«

Cenim tvoje mnenje/pomoc¢:

»Zacel sem posel, nad katerim
sem zelo navduSen in sem
pomislil nate. Ima ogromen
potencial in spraseval sem se, ali
mi lahko pomagas? S tvojimi
izkusnjami/znanjem bi resni¢no
cenil tvojo pomo¢/mnenje. Bi
pogledal?«

Poslovni pristop:

»Te lahko nekaj vprasam? Ce bi
nasel podjetje, ki mu na trgu ni
konkurence, ki je v razcvetu v
svojem sektorju in je financ¢no
stabilno, kjer bi lahko bila
uspesna brez kakrsnega koli
tveganja, bi te zanimalo?«

ne, o tem se lahko odlocis
samo ti.

Sestaniva se in pokazal bom,
o ¢em gre. V ponedeljek ali
Cetrtek sem prost, kaj je
najbolje zate?«

ali

»Povabil bi te, da si ogledas
nas spletni video, ki predstavi
podjetje, izdelke in delovanje
trznega nacrta. Kdaj bi si ga
lahko gledal? Prav, poklical te
bom v petek ob 18.30, da
vidim, kaj si misli§ o tem.«

Zdravstvene prednosti:

»\'em, da si zavzet za
ohranjanje in izboljSanje
zdravja. Pravkar sem naletel
na neverjeten izdelek, za
katerega mislim, da bo
pomagal. Ali se lahko ustavim
in pokazem, kaj sem nasel.

Poskusite uskladiti zelje in potrebe svojih sogovornikov in
dosegli boste boljsi rezultat.



UPORABITE SVOJO ZGODBO ZA UCINKOVIT POGOVOR.

Spodaj je na voljo ve¢ razli¢nih nadinov povezovanja s sogovornikom.
Izberite, katera vam najbolj ustreza.

+ Pozdravljeni, je pravi ¢as?
+ Zivjo, ima$ minuto?
+ Zivjo, lahko govoriva za trenutek?

+ Imam idejo, ki jo zelim deliti z vami.

+ Pravkar sem zacel delati z
neverjetno druzbo in sem Zelel to
deliti z vami.

+ Ravnokar sem zacel nov posel in
sem ga Zeleli pokazati vam.

+ Nisem preprican ali je za vas
+ Nisem prepri¢an ali je pravi zate

+ Pomislil sem nate, ker si
(vnesite znacilnosti z vasega
pofilnega lista)
primer: odprte glave in
samozavesten

+ Nisem prepriCan ali je zate,
vendar vem, da vam lahko
prinese (prazno mesto izpolnite s
tem, kar jim bo Koristilo) primer:
Vec dohodka, ravnovesja med
poklicnim in zasebnim zivljenjem.

Na tej stopnji zelim le deliti
informacije s teboj in ti bos vedelali
je tukaj kaj zate.

Vse, kar zelim, je, da dam nekaj
informacij v vase roke in nato boste
dobili obCutek ali je to tisto pravo za
vas.

PosluSajte, samo oglejte si nekaj
informacij in nato se lahko odlocite,
ali je tukaj kaj za vas.

Zelim:

+

Da se dobiva na kavi in pokazem
nekaj informacij, trajalo bo 20 minut.

Da si v koledar si zabelezi$
20-minutni klic in popeljal vas
bom do nekaterih informacij preko
interneta.

Da vam dam povezavo, kjer si lahko
ogledate kratek video.
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ODGOVARJANJE NA VPRASANJA.

Pogosto vprasanje: “Kaj je to?”

VAS ODGOVOR- IZBERITE 2-3 OD NASLEDNJIH MOZNOST!I:

+ "Smo globalno podjetje z ve¢ milijardami dolarjev, ki deluje v ve¢ kot 160 drzavah."

+ "Poslujemo ze stiri desetletja in smo finan¢no stabilni."

+ "Smo v industriji zdravja in dobrega pocutja, ki, kot veste, izjemno raste!"

+ "Podjetje se imenuje Forever, ste ze slisali za to?"

»Kar moramo storiti, je, da se sreCamo, da vam posredujem nekaj informacij.
Kateri dan vam najbolj ustreza? Ve¢ informacij lahko najdete tudi na spletnem mestu
foreverliving.com (ali spletnem mestu forever.si).«

CE IMA SOGOVORNIK NADALJNA VPRASANJA

Povejte svojo zgodbo, zakaj ste se vkljucili, kaj ste v Foreveru videli, da vas je pritegnilo.

DRUGA POGOSTA
VPRASANJA:

"Ali se to prodaja?"
"Ali je to piramida?"

"Ali je MLM / mrezno
trzenje?"

VAS ODZIV:

"To je zanimivo, zakaj to
sprasujes?”

Nato prisluhnite odzivu.

Vas odgovor: »Razumem,
kako se POCUTIS, tudi jaz
sem se pocutil popolnoma
enako, toda to, kar sem
nasel, je bilo ... Ves, kaj,
dobiva se naslednji teden in ti
bom razlozil. Bi bil ponedeljek
ali Cetrtek boljsi zate?«

SRECA JE V PONOVNEM
STIKU

Pri posiljanju informacij je
nujno, da ponovno stopite v
stik ob tistem Casu, za
katerega ste se dogovorili, da
se sliSite. Ne Cakajte, da vas
bodo poklicali.

Po zaklju¢enem osebnem,
spletnem pogovoru ali
poslanih informacijah se
prepriCajte, da ste pripravljeni
povabiti potencialnega €lana
ekipe na naslednji korak -
recimo na poslovno
predstavitev.

»Mislil sem, da imas§ morda
veC vprasanj. Lahko se
udelezis poslovne
predstavitve, da bos tako
izvedel ve€, spoznal nekatere
ljudi in dobil odgovore na vsa
vprasanja. Pravzaprav imamo
predstavitev (dan) ob (Cas) in
v veselje bi mi bilo, ¢e bi se
mi pridruzil kot gost.«

Nikoli ne povejte sogovornikom, da so predstavitve redne.



SPOZNAJTE SVOJE STIKE.

Vsako ime na vasem seznamu 100+ je potencialna stranka, novi partner
Forever FBO ali oseba, ki lahko trenutno rec¢e »ne«, vendar vam lahko na

zahtevo priporo¢i nekoga.

Da boste dosegli najboljSe
rezultate, si vzemite Cas, da
izpolnite profilni list za vsako
osebo ali v zvezek zapisite
ustrezne podrobnosti, pri
c¢emer upostevajte
razumevanje njihovih moznih
potreb in Zelja ter kako jim
lahko najbolje pomagamo pri
podjetju Forever.

STOPI V STIK IN POKAZI

Tukaj je veliko nacinov, kako
govoriti z ljudmi o podjetju
Forever. Lahko piSete po
e-posti, posiljate sporocila
SMS, uporabljate spletna
mesta v druzabnih omrezjih,
govorite o tem na delovnem
mestu itd.

NajucinkovitejSi nacin je
dvigniti telefon in malo
poklepetati.

Vas$ sogovornik bo po
telefonu zacutil in slisal vase
navdusenje, ki je nalezljivo.
Ne gre za to, da ste pameten
prodajalec z vsemi pravimi
besedami, temvec za to, da

... pustite ljudem sliati in
zacutiti navdusenije ...

... delite, kar ste ugotovili in
kako jim lahko koristi.

Pomembno je, da med
klicanjem veste, kaj je vas
cilj. Je to, da se dogovorite
za osebno sreCanje?

Ali je treba poslati nekaj
informacij po posti? Ali je
treba poslati spletni video ali
pa pokazati izdelke?

Pred klicem bodite jasni, kaj
zelite dosedi.

(glejte ,Vzpostavljanje stikov® na
strani 23-25)

SMER IN SLEDENJE
AKTIVNOSTI

Ce zelite spremljati napredek
glede na zastavljene cilje, se
morate prepriCati, da delate
dovolj.

List za sledenje aktivhostim
je zasnovan tako, da lahko
zabelezite vsak klic in
spremljate svojo potencialni
nov stik do registracije kot
Assistant Supervisor.

Z veC osebami se
pogovarjate, vec jih boste
sponzorirali v svojo ekipo in
hitreje boste napredovali po
nacrtu do Managerija in
napre;j.

(glejte ,Sledilnik dejavnosti“ na strani
27-28)



Ko Sirite glas in predstavljate ljudem izdelke in priloznost Forever, si vzemite
Cas, da zabelezite svoje interakcije in ustvarite profil za vsakega
potencialnega uporabnika. Ce boste razumeli njihove zelje, potrebe, cilje,
motivacijo in oklevanja, boste lazje ugotovili, kako jim lahko najbolje
pomagate.

Osebni, Spletni, Telefonski
Topel ali Hladen Telefon
m Vrsta sestanka

Jaua Sudy 040-796-££€ 16.11.2020 Telefouski Klic




NAREDI: — Y

POKICL ;

Naértuj Skupni ...............................................................................................................................................
éas S SponZOrjem. .............................................................................................................................................. -

Delaj na seznamu
oseb.

Poslovna predstavitev Planiranje prvih korakov

2044.2020 || Spletuc - 200M || 25.44.20 || 1.42.2020 ||  Osebuor Mocua
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Na dopust za en teden ne bi $li, €e ne bi prej nacrtovali, kaj boste poceli.
Podobno velja za lastnike svojega podjetja — vsak teden ne bi smeli zaceti
delati brez nac¢rta. Obvezno si rezervirajte nekaj ¢asa, da dolocCite
kratkoro€ne cilje in z njimi povezane naloge. Na teh straneh lahko

spremljate svoje naloge.

Iskanje novih oseb - s kom boste
govorili o poslu ta teden?

Druge Aktivnosti




Iskanje novih oseb - s kom boste
govorili o poslu ta teden?

Druge Aktivnosti

Opravite tedenske aktivnosti, da razvijete vse dele

svojega posla.
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VAS PAKET IZDELKOV
START YOUR JOURNEY:

Forever Aloe Vera Gel®

Nas prvi izdelek, ki je s strani Mednarodnega sveta za aloe vero
prejel certifikat za vsebnost in Cistost aloe, se ponasa z 99,7-%
gelom aloe iz notranjih listov, ki podpira va$ prebavni sistem in
pomaga pri absorpciji hranil. Mocno celulozo ljubece izvlecemo
rocno in izdelujemo asepticno, da boste lahko izkusili resnicno
moc narave.

_:smq

Forever Aloe Lips®

0d ust do ust. Bogat negovalni izdelek, ustvarjen za ustnice.
Vsebuje alojo, jojobo in tri vrste voska za glajenje in pomirjanje
razpokanih, suhih ustnic. Ta obstojna nega za ustnice vsebuje
tudi miristil miristat, ki koZo neguje in mehca. Vade ustnice
bodo zdrave in obcudovanja vredne.

Sd 1T ATV
Sd1T ATV

Forever Bright® Toothgel

) Super za otroke, vegetarijance in no ... vse! Ta nezna, nefluoridna
formula zdruZuje aloe vero, Cebelji propolis, poprovo meto in
naravno formulo za posvetlitev zob. V tej formuli je cebelji
propolis, ki se uporablja za zai(ito panja in je v Stevilnih

. zobozdravstvenih Studijah obljubil, da bo prispeval k sploSnemu
ustnemu zdravju. Izjemen okus in Cist obcutek ostanejo Se dolgo
po koncanem 3cetkanju.

m Forever Aloe Berry Nectar®
- SveZina brusnic in sladkih jabolk nudi izjemen in naraven okus.
ﬁ Brusnice so znane po svoji antioksidantni modi, ki je do 20-krat
= veja kot pri vitaminu C. Jabolko je prav tako zelo mocan
antioksidant. Obe sestavini, skupaj z 90,7-% Cisto sredico lista
aloje, ustvarita Forever Aloe Berry Nectar zelo mocno in dobro
izbiro.

. Forever Aloe Peaches®
i Zakaj bi Cakali do poletja, do bi uZivali v okusu zrelih breskev, ¢e si jih lahko
kadar koli privoscite z gelom Forever Aloe Peaches™?
Breskve imajo po naravi polno antioksidantov, ki pomagajo telesu. 84,5%
(istega gela aloe vere, izboljSanega z naravno aromo breskve in naravno
breskovo kaso, pomeni, da ne boste le okusali slastnih breskev, tudi pocutili

se hoste bozansko.

Forever Freedom®

ZaZenite se v pogon z nekaj okusnimi poZirki napitka Forever Freedom®.
:.:... Zautili boste priporoceno dnevno kolicino glukozamin sulfata in

e hondroitin sulfata — pomembnih snovi, ki pomagata ohranjati zdravo
s delovanje in gibljivost sklepov. Kombinirajte ga z naso isto alojo,
— vitaminom Cin MSM-om, ki podpirajo zdravo vezivno tkivo, da dobite
zares razgiban napitek.
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Bi vi uporabljali?

v/

Koga poznate, Ki
bi to uporabljal?




Izdelki, ki jih sami uporabljate,
so tisti, ki jih boste najbolje
priporodili. Uporabljajte vse
izdelke.

Aloe Vera Gelly

(e vasa koza potrebuje dodatno nego, posezite po izdelku Aloe Vera
Gelly. 100 % stabiliziran gel aloje vere, ki je pravzaprav enak notranjosti
listov te rastline, pomirja in vlaZi obcutljivo koZo. Gel, ki zacasno olajsa
rahlo draZenje koze, je kot nalas¢ za vaso kopalnico ali omarico s prvo
pomocjo. ObCutek je tako dober, da boste po nanosu rekli »aaaaa-loja
verac.

rEmF

Aloe Moisturizing Lotion

Ta gost, Zametni losjon vec kot le vlaZi. Zaradi kolagena in elastina
pomaga pri sploSnem ob¢utku in elasticnosti koze. Krema za
globinsko vlaZenje z alojo je idealna za nego obraza in telesa. Gosta
krema zdruZuje ucinke Cistega stabiliziranega gela aloje z alantoinom,
oljem marelicnih pesk in jojobe, z elastinom in kolagenom ter tako
pomirja in vlaZi kozo.

Aloe Heat Lotion

Ta krema za pomirjanje misic je popoln jin in jang. Vlazilni losjon za
sproscanje midic s popolnoma usklajeno sestavo grelne ucinkovine in
hladilnim gelom aloje vere. Zaradi uravnoteZene vrednosti pH, Zivahnega
vonja mentola in evkaliptusa ter vsebnosti treh olj je odlicen za globinsko
masazo za sprostitev utrujenih midic. Hitro se vpije, Stemeca toplota pa
ostane Se dolgo.

Aloe Ever-Shield®

Deodorant, izdelan brez Skodljivih aluminijevih soli za preprecevanje potenja,
gladko zdrsne pod pazduhe. Zaradi visoke vsebnosti aloje je neZen; lahko se
uporablja neposredno po britju ali voskanju, ne da bi prislo do drazenja.
(elodnevna zascita vam daje brezskrbnost, ki jo potrebujete za soocanje z
napornim vsakdanom. Aloe Ever-Shield se ponasa s istim, prijetnim vonjem,
ki ni premocan.

Aloe Avocado Face & Body Soap

Avokado je bogat s hranili in vsebuje veliko koristnih snovi, vkljuéno z
vitamini A, Cin E. Visoka vsebnost mascob ustvari bogato osnovo za
nase milo, zaradi katere je suha koza po ¢is¢enju gladka. Milo je dovol;
nezno za obraz ali celotno telo. Vonj sveZe nabranih citrusov vas
Zjutraj prebudi, mehkoba mila Avocado Face & Body Soap pa traja ves
dan.

Aloe Propolis Creme

Toje naS vodilni izdelek, zelo priljublien zaradi vsebnosti nasih dveh dragocenih
sestavin: aloje vere in cebeljega propolisa. Cebelji propolis je smolnata snov, kijo
Cebele uporabljajo za utrditev in za3ito panjev. Se pomembnejSa od panja je
vasa koZa, ki potrebuje zas(ito in naravno pregrado za zadrZevanje viage. Ze iz
vonja kreme Aloe Propolis Creme je razvidno, da je polna zelisénih in rastlinskih
sestavin, kot so kamilice. Ta gosta krema je bogata tudi z vitaminoma Ain E.

Bi vi uporabljali?

v/

Koga poznate, Ki
bi to uporabljal?
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VAS PAKET IZDELKOV
START YOUR JOURNEY:

ARGI+®

ARGI+° zagotavlja priporoceni dnevni odmerek
»Cudezne molekule« L-arginin, ki je esencialna
aminokislina. L-arginin ima Stevilne pomembne vloge
v telesu, od podpiranja delovanja celic do povecanja
tvorbe dusikovega oksida, kar prispeva k povecanju
pretoka krvi v glavne organe. To dobro zaokroZeno
dopolnilo s sinergi¢no kombinacijo vitaminov in sadja
podpira delovanje organizma v celoti, medtem ko vasi
najljubsi pijaci doda slasten okus po jagodah.

Bi vi uporabljali?

v/

Koga poznate, Ki
bi to uporabljal?

Forever Arctic Sea®

Vrhunska in ekskluzivna mesanica olj — ribjega olja,
olja lignjev in olivnega olja z visoko vsebnostjo oleinske
kisline — je dopolnilo z ma3¢obnimi kislinami omega-
3,EPAiin DHA, ki ga preprosto morate izbrati.

EPK in DHK imata vlogo pri delovanju srca. Koristni

ucinek se doseZe z dnevnim vnosom 250 mg EPK in DHK.

DHK ima vlogo pri delovanju mozganov in ohranjanju
vida. Koristni ucinek se doseze z dnevnim vnosom 250
mg DHK.

letak Zakaj Forever?

Aloe zlozenka

Katalog izdelkov

Prvi koraki do Managerja

lzdelki se lahko razlikujejo glede na razpolozljivost in drzavo.




DRUGI KLJUCNI FOREVER J

|ZDELKI: Koga poznate, Ki
Bi vi uporabljali?  bi to uporabljal?

chM

S programom CLEAN 9 se boste lazje podali na pot

do vitkej3e, bolj zdrave razlicice sebe. Ta ucinkovit in
preprost 9-dnevni program ¢icenja organizma vam
ponuja pripomocke, s katerimi lahko Ze danes zacnete s
telesno preobrazbo!

F15°

Naredite naslednji korak do boljSega videza in pocutja.
Ne glede na to, ali ste zacetnik ali strokovnjak, F15 ima
zacetne, nadaljevalne in napredne programe prehrane

in vadbe, ki vam bodo pomagali na poti do telesne
pripravljenosti in Zelene teZe. Vsak 15-dnevni program je
posebej zasnovan, da vas navdihuje z informacijami, ki jih
potrebujete, ter vam pomaga doseci trajne spremembe z
bolj zdravim nacinom Zivljenja in vztrajanjem pri telesni
preobrazbi.

Vital5®

Vitals* Paket zdruZuje pet izvrstnih temeljnih Foreverjevih
izdelkov, ki skupaj zapolnijo prehranske vrzeli ter poskrbijo
za kljuna hranila, ki jih vade telo potrebuje za boljSi videz
in pocutje. Koli¢ina zadostuje za 30 dni in je primerno za
vsakogar, ki se zaveda kako klju¢no je dobro pocutje in skrb
zase vsak dan.

Postani izdelek nasih izdelkov!
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Zapiski




Zapiski
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Zapiski




Zapiski
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MNase

"USTVARILI BOMO DONOSNO OKOLJE, V
KATEREM BODO POSAMEZNIKI LAHKO

TO, KAR SI ZELIJO BITI. KJER SO NASA VODILA
INTEGRITETA, EMPATIJA IN ZABAVA. USTVARILI
IN CENILI BOMO STRAST DO PODJETJA,
IZDELKOV IN INDUSTRIJE. ISKALI BOMO

ZNANJE IN RAVNOVESJE, PREDVSEM PA BOMO
POGUMNI, KO BOMO VODILI SVOJE PODJETJE IN
PARTNERJE FOREVER FBO."

POMAGALI DO BOLJSEGA ZIVLJENJA TAKO, DA SO
NA OSNOVI SVOJEGA TRUDA ZGRADILI SVOJ POSE |
FOREVER. .

S tem ko ste se pridruzili druzini Forever, lahko dosezete velici-
no, ne samo z nagradami, Ki jih nudi Forever Marketing Plan,
temvec tudi z novimi osebnimi sposobnostmi, ki jih boste
pridobili na tej poti. Naucili se boste bolie komunicirati. Naucili
se boste voditi druge do bolj§ega Zivljenja. Ce boste redno

in dosledno uporabljali nacela, ki ste jih spoznali v tej brosu-

ri, sem prepric¢an, da boste uspeli, tako kot je uspelo Stevil-
nim pred vami. Veselimo se tega, da postanete bolj zdravi,
srecnejsi in uspesnejsil

Ty Mg —

Gregg Maughan
predsednik uprave
Forever Living Products

ZELO SMO PRIVILEGIRANI, DA SMO TOLIKO LJUDEI\i‘
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